ISH ein voller Erfolg

@® Kroll verzeichnet viele Auftrdge und begeistert neue Kunden

Mit einem exklusiven, rund
100 Quadratmeter groBen
Stand zeigte Kroll zwischen
dem 15. Und 19. Mérz auf der
ISH, der weltgrofBten Messe
fiir Sanitdr und Heizung, in
Frankfurt/Main Flagge. Und
stieB auf iiberwiltigende Re-
sonanz.

b Voll-Brennwerttechnik, Solar

Panels, neue Warmwasser-
speicher oder die bewahrten
Warmlufterzeuger und Universal-
dlbrenner: Die Hightech-Produkte
aus Kirchberg/Murr stieen auf
groRes Interesse und begeister-
ten die Kunden. Viele protokol-
lierte Firmen, davon ein Drittel
aus dem Ausland, und viele wei-
tere Interessenten konnten wir
von unseren Produkten iberzeu-

Fortsetzung Seite 2

Liebe Kunden & Partner

Energiesparen und Nachhaltigkeit sind die Gebote der Stunde. Wir bei Kroll
haben unsere Hausaufgaben gemacht: Denn unsere Voll-Brennwertkessel der
Reihe BK bieten—vom TUV Rheinland zertifziert! —ein Hochstmal an Effizienz.
Die tiberwaltigende Resonanz auf der ISH in
Frankfurt hat uns in unserem Tun bestérkt.
Damit wir unseren Erfolg weiter ausbauen
kdnnen, sind wir auf das Knowhow und Enga-
gement unseres AulSendienstes angewiesen.
Sie sind die Ansprechpartner, die daftir sorgen,
dass Sie, unsere Kunden, in den Genuss des
bewiéhrten Kroll-Services kommen.

Das giltauch fiirden Bereich Blechbearbeitung.
Mit engagierten und kreativen Mitarbeite-
rinnen und Mitarbeitern schaffen wir auch hier
Produkte, deren Qualitét unsere.Kunden iiber-

P

zeugt. /,//2: %M Alfred Schmid, Geschiifts-

fiihrer der Kroll GmbH

Herzlichst, Ihr /

Hochbetrieb
herrschte auf dem
100 Quadratmeter
groBen Messestand
von Kroll. Bestehen-
de Kontakte wurden
gepflegt und ausge-
baut, neue Kunden
hinzugewonnen.

Besonders interes-
siert waren die
Besucher an den
Voll-Brennwertkes-
seln der Reihe BK,
die ein HochstmaB
an Energieeffizienz
bieten.
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gen. Das war Spitze! Allen Mitar-
beiterinnen und Mitarbeitern
herzlichen Dank fiir lhre Unter-
stlitzung, die diesen Erfolg erst
mdglich gemacht hat.
Neue und wiedergewonnene
Handelspartner werden die Basis
bilden fiir steigende Absatzzahlen .
im Bereich der Voll-Brennwert- _ . poshiviiog

. i oll-Brennwertgerite der
kessel BK. Auf der ISH in Frankfurt = : ) BK-Reihe, aber auch die
konnten wir zahlreiche Auftrage = » . Bautrockner und der
entgegennehmen. Eine weitere - N 5 U":;’;:“I':t'::::s'::;:i’:‘;i"
Bestétigung unserer hervorr_a— [ g Messebesuchern.
genden Voll-Brennwerttechnik.
Gluckwunsch an das ganze
Team!!!

GroBes Interesse : Michael Gillé(r.) im
Gespréch mit einem Kunden

Vertrieb und Technik Hand in Hand:
Wolfgang Miiller und Michael Gillé.

M €Sse-

,- . MNakg,
.. Gé’l/l/o /(f/0/7 —

Wer wollte da nicht mehr iiber effizi- /7/7
ente Heiztechnik erfahren?! (v.L.n.r.): M//'rffagren” en /73[73/7 .
Zufrieden mit der positiven Resonanz in Frankfurt: Martina Rehm, Tamara Schnétzinger, e M ach de, )
Anita Kroll und Alfred Schmid Anita Kroll und Natalia Miiller.
Abgaste
npe-
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Neue Ideen: Alfred Schmid (r.) im Ge- Stets ansprechbar fiir Kunden und Interessierte:
dankenaustausch mit Timo Gschwill Hagen Bader und Tamara Schnétzinger.
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Alle Voll-Brennwertkessel BK

jetzt mit TUV-Zertifikat

I Um die hohe Pro-
duktqualitat und Sicher-
heit fiir die Kunden zu
gewdbhrleisten, hat Kroll
alle Voll-Brenwertkessel
der Reihe BK vom TUV
Rheinland zertifizieren
lassen.

1w Als letztes der

g,
e

ster geprtift. Ererfiillt die - Produkts sicherzu-

Geréte wurde der BK 250 hierfiir erforderlichen stellen, findet die
fiir Ol- und Gasbetrieb Anforderungen (Zertifi-  Fertigungstberpri-
nach den Anforderungen  kat K 566 2011 C6). fung durch den TUV
der Wirkungsgradrichtli- s Um die gleich Rheinland jéhrlich
nie 92/42/EC am Baumu-  bleibende Qualitét des  statt.

Steil aufwérts im Norden
® Grol3e Erfolge in Skandinavien

Ein erheblicher Anteil des
Kroll-Geschiftes lauft iiber
den Export. Besonders erfreu-
lich sind die Zuwéachse in
Schweden und Norwegen.
nser Vertriebspartner in Schwe-
den, Martin Kostero, verkauft
seit 2007 mit grolem Erfolg unse-
re Produkte durch die Firma Ma-
koster (www.kroll.nu) und hat von
allen Exportpartnern den grofsten
Zuwachs. In Norwegen verkauft
die Fa. Minges (www.minges.no)
erfolgreich unsere Geréte.

Auf den Messen in Goteburg und Oslo
stieBen Kroll-Produkte auf groes
Interesse.

Kompetenz und Zuverlassigkeit

® Kroll AuBendienstmitarbeiter arbeiten absolut service-orientiert

Kundenéhe ist Kroll ein wich-
tiges Anliegen. Deshalb achtet
das Kirchberger Unternehmen
darauf, mit kompetenten An-
sprechpartnern vor Ort priasent
zu sein.
Heizungstechnikentwickeltsich
sténdig weiter, Planer und In-
stallateure miissen sich auf dem
Laufenden halten: Was sind die
aktuellen Trends auf dem Hei-
zungsmarkt? Und wie steht es um
Unterstiitzung, wenn technische
Fragen oder Probleme bestehen?

=1

Um die Kunden kompetent unter-
stiitzen zu konnen, hat Kroll seine
AuRendienstmannschaft mit fri-
schen Kréaften verstdrkt. Jetzt

sorgt eine gelungene Mischung
aus erfahrenen und jiingeren Leu-
ten dafiir, dass sich die Vorziige
der Voll-Brennwerttechnik, des

Mario Filippelli — Jahr-
gang 1970. Der staatlich
gepriifte Techniker in
Energietechnik und
Prozessautomatisierung
ist seit November 2010
bei Kroll und arbeitet als
Vertriebs- und Tech-
nischer Serviceleiter
Deutschland. Seine Hobbys sind Tennis,
Musik, Tanzen.

Universal-Olbrenners sowie der
Bautrockner und Warmluftsys-
teme auch bei Handelspartnern
und Endkunden herumsprechen.

Hagen Bader — Jahrgang 1956, der Einzelhandels-
kaufmann hat ein berufshegleitendes Studium der
Betriebswirtschaft an der Volks- und Wirtschafts
Akademie (VWA), Stutt-
gart, abgeschlossen. Bei
Kroll arbeitet er seit
Januar 2011 als Gebiets-
| verkaufsleiter Schwa-
ben/Wiirttemberg. Seine
Hobbys sind Motorrad-
fahren, Joggen und
Reisen. Bader ist ver-
heiratet und hat einen
Stiefsohn.

Timo Gschwill - Jahrgang 1972, ist gelernter
Gross- und Aussenhandelskaufmann. Fiir Kroll
arbeitet er seit Marz 2011, er ist Gebietsverkaufs-
leiter fiir das siidliche
Bayern. In seiner Freizeit
widmet er sich seiner
Familie und verschie-
dene Sportarten (Eisho-
ckey, Tennis, Golf). Er
ist verheiratet und hat
zwei Kinder, acht und
zehn Jahre alt.

Dieter Siller — Jahrgang 1957, ist gelernter Indus-
triekaufmann/Industriefachwirt und hat zahlreiche
technische Weiterbildungen absolviert. Fiir Kroll
seit 2004 tatig und ist seit
April 2011 als Energie-
berater fiir Planer und
Architekten zustandig.
Seine Hobbys sind
Fitness, Tennis und
Skifahren. Er ist ver-
heiratet und hat zwei
Kinder.

®
-

Lutz Linke — Jahrgang
1958, Aushildung zum
Werkzeugmacher, gear-
beitetim Maschinenbau,
dann Stahlhochbau.
Studium zum Maschinen-
techniker. Seit 2003 bei
Kroll als Gebietsver-
kaufsleiter in Ost-
deutschland tétig. Sein

Hobby ist das Fallschirm-

springen. Er hat eine erwachsene Tochter.

Thomas Schliiter — Jahr-
gang 1966, Einzelhandels-
kaufmann, seit Januar
2011 bei Kroll als Ge-
bietsverkaufsleiter
Bayern Nord. In seiner
Freizeit fotografiert er, mit
Schwerpunkt Aviation,
Langzeitbelichtungen

und Nachtaufnahmen
(www.steelbirds.de),
lauft Wasserski und geht auf Reisen. Er ist verhei-
ratet und hat eine Katze, zwei Hunde und ein Pferd.

Michael Hecke — Jahr-
gang 1979, gelernter
Industriekaufmann, ab
Mai 2011 bei Kroll als
Gebietsverkaufsleiter
zustandig fiir Baden,
Pfalz und Saarland. In
seiner Freizeit widmet er
sich den Hobbys FuBball
und Schwimmen.
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Immer ansprechbar: AulSendienst Prézisionsblechbearbeitung

Richard Ross — Jahrgang
1964, erbeitet seit 1997 bei
Kroll und ist fiir Kalkulati-
onen und Projektkoordinati-
on im AuBendienst zustén-
dig. Ausgleich findet er
beim Tanzen sowie Motor-
rad- und Fahrradfahren.
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Karl Friedrich Dessecker —
Jahrgang 1954, ist seit 2008
bei Kroll verantwortlich fiir
die Betreuung unserer
Kunden der Prazisions-
Metallverarbeitung. Er hat
drei Kinder. In der Freizeit
findet er Ausgleich bei der
Gartenarbeit.

Kroll gehdrt zu den renom-
mierten Anbietern im Bereich
Prazisionsblechverarbeitung.
Neben modernsten Produktions-
techniken sind motivierte Mitar-
beiter die Grundlage unseres
hohen Qualitatsstandards.
Unsere Auendienst-Krafte
beraten Sie gerne.

000 0000000000000000000000000000000000000000EO0O0OCCOCEOIVEOOCOCOCO0OCO0000000000000000000000000 I Iossstolossssssieiossecsscsssssscccscssscccscscs

Prazision ist gefragt

@® Kroll liefert Verkleidungen und Gestelle fiir die Firma Friz

® 0000000000000 000000000000000000000 0
e0cccccccc00ccc00000000000000000000
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Fiir ihre hochwertigen Maschi-
nen vertraut die Friz Kaschier-
technik GmbH auf die Qualitét
der Kroll-Prazisionsblechbear-
beitung.Die Kirchberger liefern
Verkleidungen und Gestelle fiir
Kaschiermaschinen.
Die Friz Kaschiertechnik GmbH,
ein Unternehmen der Homag
Group, wurde im Jahr 1906 durch
Adolf Friz in Stuttgart-Bad Cann-
statt gegriindet. Heute hat das

Leistungsklassen: von kompakten
Einzelmaschinen bis zu vollauto-
matischen Produktionslinien. Er-
ganzt wird die Technik durch pas-
sende Software und Dienstlei-
stungen.

Kroll freut sich iber die noch junge
Kooperation mit der Firma Friz und
ist Uberzeugt davon, dass die
Qualitatsphilosophien beider Un-
ternehmen zu einer langjdhrigen
Partnerschaft fihren wird.

Profilummantelungsma-
schine zum Ummanteln von
unterschiedlichsten Profi-
len aus Holzwerkstoffen,
Kunststoffen oder Metallen

im Durchlauf. Zu sehen ist '-': -

anformpresse zur taktweisen
chichtung von 3dimensionalen
Werkstiicken wie z. B. Mébelfronten.

¢ s
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der Einlauf dann Profilreini-
4 gung, Abwickelstation fiirs
Beschichtungsmaterial,
Leimdiise zur Beleimung
des Beschichtungsmaterial,
dann die Ummantelungszo- E ——
ne mit unterschiedlich —
angeordneten Pressrollen,
schlieBlich Auslauf.

Unternehmen seinen Sitz in
Weinsberg am Autobahnkreuz

=
w.,.,,1

Kombinationsleim- _____‘*

Auftragsmaschine, die meist inner-
halb einer ganzen Flachenkaschierli-
nie integriert wird. Hierbei werden
Holzwerkstoffplatten mit entspre-
chendem Leim (PUR oder PVAc)

Y mittels Auftragswalzen beleimt. Im
Ansicht einer gesamten Flachenkaschierlinie, mit Einlaufrollgang, i Anschluss daran erfolgt die Belegung
Kombi-Leimauftragsmaschine, Zwischenrollgang mit Belegtisch fiir und Verpressung mit Dekormaterial
Blattware, Presskalander und Auslaufroligang. von der Rolle oder als Einzelblatt.

von A6 und A81. Das Pro-
duktprogramm umfasst Ma-

schinen fir die Profilummantelung A . ’
und Flachenkaschierung sowie
Membranpressen. Entwickelt und
gefertigtwerden Losungenfiiralle

Wo gearbeltet W|rd fallen Jubllaen an | /mpressum
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